个人简历
	姓    名：
	陈诗浪
	性    别：
	男
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	出生年月：
	1985-09
	联系电话：
	18676695979
	

	工作经验：
	八年销售
	目标职能：
	销售经理
	

	电子信箱：
	283453678@qq.com
	籍    贯：
	广西贺州
	兴趣爱好：
	长跑、书法

	学    历：
	大专
	专    业：
	生物药学与营销
	毕业学校：
	江西宜春学院


自我介绍：

	1、为人和善进取，有较好的文案撰写能力，曾带12人团队3年时间。 
2、有招商代理、渠道分销、直销经验。具备家庭康复理疗设备、健康器械、安防产品、五金机电产品销售管理经验。 
3、曾担当500人校友会活动组织主要策划人职责，兼任副秘书长工作。 
4、能熟练使用普通话、客家话、粤语，可以简单使用英语交流，办公软件较为精通。


工作经历：

	2013/03—2015/01
	格兰富集团易脉科水泵（北京）有限公司（区域业务经理）

	工作描述：
	1、由Mercuri Urval猎头公司招聘进入该公司。 

2、丹麦公司驻深圳办事处业务人员，独立完成深圳、惠州、东莞区域经销代理渠道的开发、建设、维护工作。 

3、以陌生拜访、预约谈判、会议营销等方式取得客户订单。 

4、配合总部KPI的各项数据调查，主导支持经销商代理商市场活动的安排，提升公司品牌形象。 

5、独立完成区域内目标客户的各项销售指标。

	2008/11—2013/01
	深圳市一健科技开发有限公司（销售经理）

	工作描述：
	1、三人共同组建国内销售部，准备半年后正式开始就公司产品进行国内招商。 

2、负责2009年到2013年全国各地健康类展会参展，带领销售团队最多时组员达12人。 

3、初期主要通过电话、网络、展会等方式获得客户资源，经筛选后以出差走访市场等方式拓展国内经销商、OEM/ODM渠道。 

4、团队组建初期，负责公司网站所有文案和企业画册内容的组织和撰写，负责完善和更新公司对外word、excel、ppt文宣、报价、企业介绍展示等文件。

	2006/7--2008/11
	深圳市美安科技有限公司（销售代表）

	工作描述：
	负责该司防盗报警器在国内市场的渠道拓展工作，主要通过网络营销，电话营销的方式向全国的经销商批发分销防盗报警产品，也拓展了OEM/ODM的合作客户群。其间得益于辅助上司的工作，我开始初步了解新品牌运作、网络推广、渠道拓展方面的系统知识。
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